
ร้านหนังสือที่มีกลุ่มเป้าหมาย
บุคคลทั่วไป (ทุกเพศทุกวัย)



ทุกร้านมีกลุ่มเป้าหมายเดียวกันก็ตาม แต่มีจุดขายที่แตกต่างกันอยู่



ร้านนายอินทร์
Naiin



ลักษณะของร้านนายอินทร์

1. จัดแตกต่างร้านสวยงาม ใน
ระดับ “ดีมาก”

2. มีหนังสือหลายประเภท แต่
“วรรณกรรม” คือ จุดขายของ
ร้านนี้ 

3. ขายอุปกรณ์อื่น ๆ เช่น 
เครื่องเขียนน้อย เมื่อ
เปรียบเทียบกับ se - ed และ 
b2s 







นวนิยายแนวความรัก
ร่วมเพศ (แนววาย)



SE - ED
Book Center



ประวัติความเป็นมา

SE - ED ย่อมาจาก Science Engineering and 
Education
กลุ่มผู้เริ่มก่อตั้งเป็นวิศวกรไฟฟ้า 10 คน ซึ่งจบจากคณะ
วิศวกรรมศาสตร์ จุฬาลงกรณ์มหาวทิยาลัย ทั้งหมด มี
วัตถุประสงค์เพื่อเผยแพร่ความรู้ เพราะประเทศในสมัยนั้น
ยังขาดแคลนการพัฒนาสื่อความรู้เชิงวชิาการอยู่มาก



ลักษณะของร้าน SE - ED

1. การจัดตกแต่งร้านอยู่ในระดับ “พอใช้” 
ไม่สวยงามเท่า B2S กับ นายอินทร์

2. มีหนังสือหลายประเภท แต่จุดขาย คือ 
“หนังสือเรียนต าราเรียนส าหรับเด็ก”

3. มีอุปกรณ์เครื่องเขียนขาย ซึ่งมากกว่า 
“นายอินทร์” แต่ยังไม่เท่า “B2S”



ข้อมูลเพิ่มเติมเก่ียวกับ บริษัท   
ซีเอ็ดยูเคชั่น จ ากัด (มหาชน)

1) ผลิตหนังสือ / ต าราเชิงวิชาการส าหรับเด็ก
จ านวนมาก 
2) เปิดศูนย์การเรียนรู้ SE - ED Learning Center 
รูปแบบธุรกิจ คือ เปิดโรงเรียนสอนเสริมและศูนย์
การเรียนรู้ และกิจกรรมพัฒนาศักยภาพและ
อัจฉริยภาพของเยาวชน ได้แก่ วิชาคณิตศาสตร์ 
และวิชาอังกฤษ



(ข่าวล่าสุด) SE - ED ปรับยุทธศาสตร์รุก
ออนไลน์ “ร้านหนังสือยังอยู่รอดได้”

ล่าสุดมีการปรับยุทธศาสตร์ เนื่องจากโค
วิดกระทบรายได้ ดังนี้
1. แต่งร้านใหม่ (ความสวยงาม ‘ดีมาก’)
2. เพิ่มน้ าหนักการขายออนไลน์
3. เพิ่มโปรดักต์น็อนบุ๊ก - ต าราเรียน
4. ผลิตต าราเรียนเจาะสถาบันการศึกษา





B2S
Book to Stationery
หนังสือ - เครื่องเขียน



ลักษณะของร้าน B2S

1. จัดแตกต่างร้าน
สวยงาม ในระดับ 
“ดี - ดีมาก”
2. มีหนังสือหลาย
ประเภท 
3. จุดขาย คือ มีอุปกรณ์
เครื่องเขียน และ
เครื่องใช้มากที่สุด






